
“１００棟ビルダーのつくり方”＋
“「新時代全館空調」商品発表会”

2019年12.5
T
H
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場所

時間

>>>横浜みなとみらいワールドポーターズ会議室３

>>> １３：３０～１７：００（受付１３：００）

このようなお悩みはありませんか？

受注数をアップしたいが壁（仕組み化・採用・施工）にぶつかっている。

社長不在でも儲かる「集客」、「営業」、「施工」システムが組めない。

優秀な人材が集まらない、育たない、離職してしまう。

話題の全館空調を採用したいが、どの商品がベストなのかわからない。

お問い合わせ
株式会社キムラ神奈川営業所

ＴＥＬ 0466-55-5101
神奈川県藤沢市藤沢５２０－６
カーニープレイス藤沢５Ｆ Ｃ号室
電話受付／９：００～１７：００（平日）

１種ダクトレス換気の採用を検討したが、コストが高すぎる。

Mail:s-ikeda@kimuranet.jp



お問い合わせ事務局：０４６６－５５－５１０１
株式会社キムラ 神奈川営業所 セミナー担当 池田

・「１００棟ビルダーのつくりかた」

イノマルコンサルティング 佐藤取締役

・「新時代全館空調」 商品発表会
株式会社 キムラ

～講演内容・スケジュール～

■ご連絡先

“１００棟ビルダーのつくり方”+
“「新時代全館空調商品発表会」

■代表者氏名：

■会社名

■人数 名

FAX0466-55-5102
（※１１月３０日迄 定員になり次第の締め切りとさせて頂きます。）

お申込

１５：１５～１６：３０

１３：３０～１５：００

①１００棟ビルダーへのポジショニング

②１次取得者でも手が届くコスト

③従来とは一線を画す驚きのシステム

①今まさに絶好調な全館空調で受注ＵＰ

②社長不在でも利益を生む組織戦略

③全国成長ビルダーの実践事例ノック

講師：佐藤雅俊 Sato Masatoshi
二級建築士と宅建の資格を持つ実務家経営コンサルタント。
関東中堅ビルダーで年間50棟のビジネスモデルを手掛け、注文住宅ブランド事業を確立。
同モデルを全国のビルダーに広める中、27歳で経営コンサルタントに転身。
年間50棟以下のビルダーの支援を中心に、売上20億円（年間100棟）を突破する経営コンサルティングを得意とする。

・「第１種ダクトレス全熱交換換気」商品発表会
株式会社 キムラ

１６：３０～１７：００

②冷暖房費を抑えて光熱費をカット

③ダクトレス式なので施工もメンテも簡単

①ダクトレス１種は高い！？その常識崩します。

初公開

初公開

特別講和


